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In één Zaanse Schans

Al 100 jaar zet Vereniging De Zaansche Molen zich kaart krijg je bij een bezoek

in voor het behoud van de iconische Zaanse aan de Zaanse Schans toegang

industriemolens. Deze vormden ooit het kloppende tot alle molens die open zijn, het

hart van de Zaanstreek. Hiermee legt de JeiEyiseum, hev Zaans H OOfd -
Museum, en de betaalde locaties

Vereniging tevens een vergrootglas op de 0 T S

ontwikkeling van het Zaanse bedrijfsleven en de L e = Klanten b d - - f I
onlosmakelijke verbondenheid met de Zaanse of personeel. e r]J S m 0 e n =
molens. Vanwege stijgende onderhoudskosten,

steeds minder gespecialiseerde kennis en beperkte p g

subsidies van de overheid wordt het steeds A CO m a n 0 n
kostbaarder om het werk van de vereniging

voort te zetten. Om de volgende eeuw Zaanse Zowel de Zaanse Wo rd e n ?

Molens te kunnen realiseren hebben we daarom Schanskaart, de rondlei-
ding en de boottocht zijn

de steun van het huidige bedrijfsleven hard :
rodie. A HELP DE ZAANSCHE MOLEN

relaties, klanten,

De Windbrief is het of personeel. HET UNIEKE E RFGO ED

Het jubileumjaar is een ideaal moment om samen g
ledenblad van de vereniging

met het bedrijfsleven deze verbondenheid weer e per jaar onder |N ST AN D TE HOU DEN

te stimuleren. Met uw steun sponsort u 3500 leden verspreid wordt. ;
Vereniging De Zaansche Molen, draagt uw bedrijf Hiermee worden de leden &F
actief bij aan het uniek nationaal erfgoed en op de hoogte gehouden van i
maakt uw bedrijf een maatschappelijke impact. de ontwikkelingen in de

vereniging.
Sluit aan als bedrijfsmolencompagnon en
bouw met ons mee aan de toekomst van dit
waardevolle erfgoed!




Hoofdbedrijfsmolencompagnon

DE FUNDERING

ZONDER FUNDERING, GEEN MOLEN

Voor €10.000 per jaar kan De Zaansche
Molen belangrijke projecten realiseren.

Als u ons met dit bedrag sponsort, ontvangt
u bovendien diverse exclusieve voordelen.

DE ZAANSCHE MOLEN

JUBILEUMJAAR

v Een uitnodiging voor 2 personen voor het
jubileumcongres.

v Een uitnodiging voor 2 personen voor de opening
van het jubileumjaar en -weekend.

v Een centrale rol bij het jubileumcongres en de
mogelijkheid om te spreken over de samenwerking.

ADOPTEER EEN MOLEN

v/ Benoemen van bedrijf als hoofdsponsor van de
activiteiten in het jubileumjaar in de maand van
de molen.

v/ Extra zichtbaarheid (door het gebruik van vlaggen,
verkoop van producten, etc) tijdens de betreffende
maand op het terrein van de molen.

v Gebruik van de molenschuur, mits dat mogelijk is, voor

vier vergaderingen per jaar. Dit kunnen maximaal vier
dagdelen per jaar zijn, op eigen ingeving in te delen.

v/ De mogelijkheid voor de verkoop van producten in de
molen en andere verkooppunten, uitstalling van
archiefmateriaal in de molen, etc.

PROMOTIE

v Toestemming om één keer per jaar gebruik te maken
van de molens voor marketing doeleinden.

v Speciale oplage / advertorial op de website van de
Zaansche Molen en op eigen kanalen te verspreiden.

v Een gratis advertentie van een hele pagina in
alle edities van de Windbrief per jaar.

TOEGANG

v 20 Zaanse Schanskaarten, eenmalig in te zetten.

v Toegang en rondleiding in een molen naar
beschikbaarheid. Hierbij heeft u de mogelijkheid om
deze toegang eenmalig voor 40 personen aan te
bieden, of twee keer voor 20 personen.

v Een exclusieve privé vaartocht in de polder Westzaan
voor 12 personen langs drie unieke molens die
speciaal voor u worden opengesteld.

GESCHENKEN EN KORTINGEN

v Gratis 2 exemplaren jubileumboek en koekblik.

v/ 25% korting voor 40 personen voor het jubileum-
boek en jubileumproduct middels een voucher.

OVERIG

v Aanvullende op maat gemaakte proposities in over-
leg af te stemmen

v Vereniging De Zaansche Molen garandeert dat er
geen hoofdsponsorschappen met bedrijven uit
dezelfde sector zullen worden aangegaan.

Deze samenwerking streeft Y
V' naar een sterke wederzijdsé"
meer waarde. Deze tegenprestaties zijn
daar- om een indicatie van de ‘
mogelijkheden. y

Mocht uw bedrijf bijvoorbeeld geen
interesse of mogelijkheden zien om een
molen te adopteren of om producten
via onze verkooppunten aan te bieden,
dan zoeken we samen naar een pakket
dat volledig op maat is afgestemd op
uw wensen en behoeften.




